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Dziatanie 6.1 ,,Paszport do eksportu" w ramach

Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, 2007 — 2013

Co to jest Paszport do Eksportu?
Paszport do Eksportu jest jednym z dziatarn Unii Europejskiej, umozliwiajgcym

dofinansowanie polskich przedsiebiorstw w kwestii ich promocji na rynkach zagranicznych,
na ktdrych chciatyby one rozpoczqc lub rozwing¢ swojq dziatalnosc. Dziatanie to realizowane
jest w ramach Programu Operacyjnego - Innowacyjna Gospodarka, Priorytet VI - Polska
gospodarka na rynku miedzynarodowym, Dziatanie 6.1 (czesto spotykany skrot PO IG 6.1).
Celem tego dziatania jest wejscie polskich firm na nowe rynki, bqdZ? wzmocnienie pozycji
konkurencyjnej na rynkach zagranicznych, na ktorych firmy te sq juz aktywne. Bedzie to
sprzyjac¢ budowaniu polskiej marki w innych paristwach Unii Europejskiej i nie tylko.

Jakie korzysci daje to dziatanie?
Do najbardziej oczywistych korzysci nalezq:

0,

% wzrost udziatu eksportu w sprzedazy firmy,

L)

% zwiekszenie dochodow firmy,

L)

% zwiekszenie zyskow poprzez osiggniecie korzysci skali,

0,

* zdobycie nowych rynkdéw zbytu na swoje produkty,

%

R/

% promocja marki firmy za granicq.

D)

Kto moze uzyskac dotacje?
O wsparcie w ramach Dziatania 6.1 mogq ubiegac sie mikroprzedsiebiorcy, mali lub

Sredni przedsiebiorcy prowadzgcy dziatalnos¢ i majgcy siedzibe, a w przypadku osoby
fizycznej prowadzqcej dziatalnos¢ gospodarczq - miejsce zamieszkania na terytorium
Rzeczypospolitej Polskiej, ktorzy w roku obrotowym poprzedzajgcym rok, w ktorym ztozg
wniosek o udzielenie wsparcia posiadajg udziat eksportu w catkowitej sprzedazy nie
przekraczajgcy 30 %.

Kiedy mozna sktadac¢ wnioski?

21.02.2011 - 11.03.2011

20.06.2011 - 08.07.2011

17.10.2011 - 04.11.2011



Jak to wyglgda?

| etap - przygotowanie Planu Rozwoju Eksportu

W ramach | etapu Dziatania 6.1 przewidziano dofinansowanie realizacji projektéw majgcych
na celu przygotowanie Planu rozwoju eksportu poprzez zakup zewnetrznych ustug
doradczych. Okres przygotowania Planu rozwoju eksportu w ramach | etapu nie moze
przekroczy¢ 6 miesiecy. Koszt | etapu finansowany jest z srodkow unijnych w 80% kosztow
kwalifikowalnych.

Il etap - wdrozenie Planu Rozwoju Eksportu

W ramach Il etapu Dziatania 6.1 przewidziano dofinansowanie realizacji projektéw majgcych
na celu wdrozZenie Planu rozwoju eksportu przy wykorzystaniu mozliwych do wyboru dziatan
proeksportowych. Okres wdrozenia Planu rozwoju eksportu w ramach Il etapu nie moze
przekroczy¢ 24 miesiecy. Koszt Il etapu refundowany jest w 50%, a maksymalna wysokos¢
dotacji 200 tys. zt kosztow kwalifikowalnych.

Dofinansowanie
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Obowigzkowo nalezy przejsc¢ przez | i Il etap!

Co obejmuje dofinansowanie?

1. udziat w zagranicznych imprezach targowo-wystawienniczych w charakterze wystawcy

2. podrdze stuzbowe trzech osob uczestniczqgcych w realizacji projektu, w okresie nie
dtuzszym niz dwa dni przed rozpoczeciem i jeden dzien po zakoriczeniu imprezy targowo-
wystawienniczej, wedtug stawek okreslonych w przepisach o wysokosci oraz warunkach
ustalania naleznosci przystugujgcych pracownikowi zatrudnionemu w parnstwowej lub



samorzqgdowej jednostce sfery budzetowej z tytutu podrozy stuzbowej poza granicami
kraju,

3. optaty zwigzane z uzyskaniem niezbednych wiz oraz ubezpieczeniem dla 0sob
uczestniczqcych w realizacji projektu,

4. zakup ustug w zakresie organizacji spotkan z potencjalnymi partnerami handlowymi,
5. zakup ustugi polegajgcej na zorganizowaniu misji,

6. zakup usfug doradczych w zakresie okreslenia potencjalnych partnerow handlowych,
przygotowania ofert wspétpracy oraz negocjacji handlowych,

7. wyszukiwanie i dobdr partnerow na rynkach docelowych w tym zakup baz danych,
badan marketingowych,

8. uzyskanie niezbednych dokumentow uprawniajgcych do wprowadzenia produktéow lub
ustug przedsiebiorcy na wybrane rynki docelowe (np. zakup ustug doradczych
zwiqzanych z uzyskaniem certyfikatu, swiadectwa lub atestu, lub z wprowadzeniem
towaréw lub ustug na wybrane rynki docelowe, przygotowanie dokumentacji
technicznej, przeprowadzenie badan certyfikacyjnych, wystawienie i wydanie certyfikatu;

9. doradztwo w zakresie opracowania koncepcji wizerunku przedsiebiorcy na wybranych
rynkach docelowych w tym m.in. opracowanie strategii wprowadzenia nowych
produktow na rynki docelowe i stworzenie wzornictwa w zakresie produktu, opakowania
i znaku firmowego.

Dlaczego firma konsultingowa, a nie przedsiebiorca, powinna sporzgdzi¢ PRE?

Bezwzglednym wymogiem Unii Europejskiej jest fakt, aby Plan Rozwoju Eksportu dla
firmy sporzqdzany byt przez zewnetrzngq, niezalezng firme doradczq. Zlecanie przygotowania
Planu dla firm konsultingowych ma niewgtpliwie zalety:

Firmy konsultingowe majq doswiadczenie w sporzgdzaniu analiz, badan konkurencji i
potencjatow rynkow. Kazdy przedsiebiorca doskonale zna realia rynku, na ktorym dziata,
jednak nie zawsze ma to odzwierciedlenie, jesli chodzi o rynki zagraniczne. Kazdy rynek jest
inny, a zlecenie realizacji Planu firmie zewnetrznej znacznie redukuje mozliwosc

niewtasciwego dopasowania sie do rynku.

Zewnetrzne firmy konsultingowe majq zawsze swieze i niezalezne spojrzenie na dany
rynek. Przedsiebiorca, dziatajgcy w danej branzy od wielu lat przyzwyczajony jest do pewnych
schematow i sposobow dziatania, przez co ogranicza pole jego myslenia. Dlatego np. firmy
zamiast samemu tworzy¢ strategie dziatania, zlecajq je firmom doradczym — mogqcym
zaproponowac rozwiqgzanie niekonwencjonalne, ktore na pierwszy rzut oka wydajq sie nie do

pomyslenia dla przedsiebiorcy na jego rynku.



Firmy doradcze oferujg wiele innych ustug, niz tylko badania rynku. To nie przypadek,
ze jest ich na rynku tak wiele — popyt na ich ustugi istnieje i nawet mimo kryzysu
ekonomicznego outsource’uje sie rdzine dziatania do firm konsultingowych. Dzieki
Paszportowi do Eksportu, Unia chce jeszcze bardziej przyblizy¢ przedsiebiorcom idee firm

doradczych, co moze przyczynic sie do zwiekszenia efektywnosci przedsiebiorstwa.

Jak powinien wygladaé Plan Rozwoju Eksportu?

Aby Plan byt pozytywnie zweryfikowany, powinien zawierac:

1. Informacje o dacie rozpoczecia przygotowywania dokumentu,

2. Opracowania dotyczgce analizy konkurencyjnej przedsiebiorstwa pod kqgtem produktéw lub ustug
przedsiebiorcy,

3. Opracowania dotyczqce wyboru rynkéow docelowych dziatalnosci eksportowej,
4. Opracowania dotyczqce badania wybranych rynkdw docelowych,

5. Opis biezgcej sytuacji przedsiebiorstwa w najwazniejszych obszarach funkcjonowania i prognozy
rozszerzenia dziatalnosci przedsiebiorcy ze szczegélnym uwzglednieniem rozwoju poprzez eksport,

6. Analize SWOT dla eksportu kazdego rodzaju produktu/ustugi na kazdym z planowanych rynkow
docelowych,

7. Opis celow i strategii eksportowej,
8. Rekomendacje rozwoju dziatalnosci eksportowej,

9. Wskazanie i uzasadnienie wyboru co najmniej dwdch z nastepujgcych dziatan do realizacji przez
przedsiebiorce, w tym co najmniej jednego ze wskazanych w pkt. c-f:

a) Udziat w zagranicznych imprezach targowo-wystawienniczych w charakterze wystawcy,
b) Organizacja i udziat w misjach gospodarczych za granicg,
c) Woyszukiwanie i dobor partneréw na rynkach docelowych,

d) Uzyskanie niezbednych dokumentéw uprawniajgcych do wprowadzenia produktow
przedsiebiorcy na wybrane rynki docelowe,

e) Doradztwo w zakresie strategii finansowania przedsiewzie¢ eksportowych i dziatalnosci
eksportowej,

f) Doradztwo w zakresie opracowania koncepcji wizerunku przedsiebiorcy na wybranych
rynkach docelowych,

10. Szacowanq wielkos¢ kosztow niezbednych do sfinansowania dziatarn koniecznych do
zrealizowania opracowanej strategii,

11. Wstepny harmonogram wdrazania strategii eksportowej.




Unia Europejska nie wymaga sporzgdzania konkretnych analiz, precyzyjnie
wskazanych zestawien itp. (oprdcz analizy SWOT). Wskazane sq jedynie elementy, ktore taki
Plan powinien zawieradé. O tym, w jaki sposdb zostang one ujete, decyduje wnioskodawca
poprzez wybdr odpowiedniej firmy doradczej, ktéra sporzqdza Plan. Dlatego niezwykle wazne
jest, aby oferta firmy konsultingowej zawierata doktadnie opisane poszczegdlne elementy
swojej pracy. Na pewno raport bedzie miat wiekszq jakos¢ w przypadku firmy, ktora jasno
zadeklaruje np. sporzqdzenie analizy otoczenia PEST, niz w firmie, ktdora zaoferuje po prostu

»analize rynku”.
O firmie

Royal Consulting jest firmg swiadczqcq ustugi konsultingowe dla polskich
przedsiebiorcow i jednostek samorzgdowych. Tworzq jg mtode, dynamiczne osoby,
posiadajgce wysokie kwalifikacje. Firma zrealizowata wiele projektow. Duza liczba klientdw,
jaka zaufata przedsiebiorstwu sprawia, Zze moze ono pomagac¢ w urzeczywistnianiu wielu

ciekawych przedsiewzied, innowacyjnych na skale kraju i swiata.

Paszport do Eksportu

Royal Consulting specjalizuje sie w sporzqdzaniu Plandw Rozwoju Eksportu. Oferuje
przedstawicielom sektora MSP przygotowanie kompletnej dokumentacji konkursowej dla
dziatania 6.1. Paszport do Eksportu Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka.
Obejmuje ono whnioski na | i Il etap konkursu oraz Plan Rozwoju Eksportu czyli kluczowe

dokumenty w ubieganiu sie o srodki unijne.

Dlaczego Royal Consulting?

=  Posiada doswiadczenie w przygotowaniu Planu Rozwoju Eksportu,
= Sporzqgdzita Plany Rozwoju Eksportu do takich krajow jak:

o kraje UE

o kraje Europy Wschodniej

o kraje afrykanskie,

o kraje Ameryki Potnocnej

o kraje Ameryki Potudniowej



o kraje azjatyckie,

= Zespot projektowy tworzq specjalisci réznych dziedzin, co pozwala na profesjonalne

przygotowanie strategii eksportowej dla kazdego profilu przedsiebiorstw,
=  Wspdtpracuje z polskimi jednostkami naukowo — badawczymi,
= Reprezentuje indywidualne podejscie do klienta.

Kontakt

Agnieszka Filipowicz - tel. 0 502 956 059
Tomasz Diubak- tel. 0 793 397 348

e-mail: biuro@royalconsulting.pl







